
Eine Marke der bfkm GmbH.



Ich hatte 
viele gute Gespräche, 

habe aber nichts 
verkauft.

In den 
Verhandlungen fehlt 

mir oft das letzte bisschen 
Überzeugungskraft.

Ich bin  
qualifiziert, erreiche 

aber meine Kunden nicht.

Von meinen 
Kollegen, werde ich  

irgendwie nicht  
wahrgenommen.



Erfolglos?



los! Erfolg!



was ist sprEchEffEktE?



blended learning programme

stimm-fitnEss

prEcirE® training





profEssionEll sprEchEn
souvErän auftrEtEn
kundEn gEwinnEn

ausfallquotEn vorbEugEn
rEssourcEnschonEnd sprEchEn
diE stimmE gEsund vErwEndEn

Gesunde Stimme. Gesunde Menschen.
stimm-fitnEss



1. wochE 2. wochE 3. wochE 4. wochE

    austausch und bEtrEuung im eportal  
 kickoff     abschluss 
 führungskräftE     für führungskräftE

  KicKoff Einführung lErnfilm sElbsttEst abschlusstEst
  Trainingsprogramm stimmgEsundhEit stimmgEsundhEit mit ZErtifikat

  2 übungsfilmE 3 übungsfilmE 3 übungsfilmE 3 übungsfilmE

   

2 lErnbögEn 3 lErnbögEn 3 lErnbögEn 3 lErnbögEn





Potenziale ausbauen. Wirkung steigern.
prEcirE® training



prEcirE® training
stimmE und sprachE wErdEn gEmEssEn
prEcirE® tEchnologiE analysiErt
ErhEbung dEs wirkungsprofils



prEcirE® training training training
stimmE und sprachE wErdEn gEmEssEn
prEcirE® tEchnologiE analysiErt
ErhEbung dEs wirkungsprofils



prEcirE® training
stimmE und sprachE wErdEn gEmEssEn
prEcirE® tEchnologiE analysiErt
ErhEbung dEs wirkungsprofils

potEnZialanalysE



prEcirE® training

= individuEllEr trainingsplanEEllllEEr r ttrainingsplanrainingsplan

stimmE und sprachE wErdEn gEmEssEn
prEcirE® tEchnologiE analysiErt
ErhEbung dEs wirkungsprofils

potEnZialanalysE
auswErtungsgEspräch



prEcirE® training
stimmE und sprachE wErdEn gEmEssEn
prEcirE® tEchnologiE analysiErt
ErhEbung dEs wirkungsprofils

potEnZialanalysE
auswErtungsgEspräch

trainingsplan
sElbstständigEs übEn
bEglEitbuch
vidEocoaching
wochEnfEEdback
präsEnZtraining



prEcirE® training

was wird trainiErt?



prEcirE® training 

Es kommt auf diE bEruflichE rollE an.



prEcirE® training – advancEd salEs
diE traits für dEn vErtriEb:

 rEsiliEnZ
 risikobErEitschaft
 autonomiEbEdürfnis
 bEdürfnis nach bEachtung
 nEtZwErkpflEgE

diE skills für dEn vErtriEb:

 sprachflüssigkEit
 charisma
 vErantwortungsübErnahmE
 positivE ausstrahlung
 small talk



wir kEnnEn  
diE stEllschraubEn.

prEcirE® training 



und arbEitEn mit dEm 
tEilnEhmEr daran.

prEcirE® training 



RefeRefeRefeRenzen auf enzen auf aandeRRee

PausennutzungPausennutzung

HäsitationenHäsitationenHäsitationen

SprechgeSprechgeSprechgeSchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeitchwindigkeit

StimmvariationStimmvariation

EmotionalitätEmotionalitätEmotionalitätIntensItät

SelbSelbSelbSStbezugtbezugtbezug Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche Unpersönliche ssspracheprachepracheprachepracheprachepracheprache

GruppenbezuG

Positive Positive vvalenzenalenzenvalenzenv
Negative Negative Negative Negative Negative Negative eemotiomotiomotiomotiomotioNNeeNN

Zwang

FragewörterFragewörterFragewörter

SozialSozial

prEcirE® training – advancEd salEs



was könnEn diE tEilnEhmEr 
durch das training bEssEr?

prEcirE® training – advancEd salEs



 nEtZwErkpflEgE und 
 kontaktaufbau – 
 lEichtEr in bEZiEhung gEhEn!

 EntschEidungskompEtEnZ
 stärkEn!

 hErausfordErungEn positiv 
  und kraftvoll mEistErn!

prEcirE® training – advancEd salEs
 vErtriEbschancEn lEichtEr  

 ErkEnnEn und nutZEn!

 charismatischE wirkung ErhöhEn!

 ZuhörEr für sich gEwinnEn!

 übErZEugEn!

 ErfolgrEich vErkaufEn!



kann man dEnn 
diE ErfolgE mEssEn?

prEcirE® training 



Ja.
prEcirE® training 



nach dEm absolviErtEn
training wird mittEls  

dEr prEcirE® tEchnologiE  
wiEdEr gEmEssEn.

prEcirE® training 



 vorhEr  nachhEr

wirkungsprofilE
am bEispiEl vErtriEb

ist-profil

soll-profil

prEcirE® training 



spürbarE wirkung.
mEssbarEr Erfolg!



das gEht für



das geht fürdas geht fürdas geht fürdas geht fürdas geht fürdas geht für

vErkäufEr und vErtriEblEr

advancEd salEs
führungskräftE

lEadErship EssEntials
mitarbEitEr im diEnstlEistungsbErEich

sErvicE ExcEllEncE
mitarbEitEr und führungskräftE

tEamplayEr spirit

strEssbEwältigung und motivationsfähigkEit 

mindful communication



tEilnEhmErstimmEn

Ich merke 
meine positivere
 Ausstrahlung am 
Feedback meiner 

Kunden.

Es fällt mir 
leichter, in Gespräche 
einzusteigen, da ich  

Termine noch gezielter 
vorbereite.

Ich bin noch 
viel selbstbewusster

im Umgang mit  
hochrangigen Kunden!

Das 
Bewusstsein 

über meine sprachliche 
Wirkungsweise hilft mir 

dabei, Abschlüsse zu 
erzielen.




